


 

 

ITINERA RIOS Y SUBITINERA RIOS FORMA TIVO DEL QUE FORMA  PARTE

OBJETIVOS DEL CURSO 

− Conocer la situación del mercado alemán y las tendencias actuales  
− Entender el comportamiento y preferencias del turista alemán 
− Saber cómo se puede entrar en el mercado y cuáles son las herramientas 

más importantes 
− Descubrir quiénes son los compradores claves en el mercado alemán y 

entender mejor la cadena de distribución 

 

ÍNDICE DE CONTENIDOS 

EL MERCA DO ALEMÁ N 

− La situación económica en Alemania 
− Situación actual en turismo, tendencias y prognosis de desarrollo 
− Porqué vale la pena invertir en el mercado alemán 

EL VIA JERO A LEMÁ N 

− Comportamiento del viajero alemán al reservar y viajar  
− Principales canales de distribución 
− Particularidades, preferencias y tendencias 

EL DESTINO NA VA RRA  EN A LEMA NIA  

− Análisis SWOT 
− Percepción del destino 
− Principales competidores 

RECOMENDA CIONES 

CA SOS DE ÉXITO:  NAVARRA EN ALEMANIA

METODOLOGÍA
La formación se realizará a través de videoconferencia en una sesión de 2 horas de 
duración.

 



 

 

ITINERA RIOS Y SUBITINERA RIOS FORMA TIVO DEL QUE FORMA  PARTE

DESTINA TA RIOS/A S
Colectivo profesional turístico 

(Alojamiento, Restauración, Empresas de 
servicios turísticos, Empresas de 
intermediación) y Entidades públicas 
(Agencias de Desarrollo Local, Consorcios 
Turísticos, Asociaciones). 
 

A DJUDICA CIÓN DE PLA ZA S
Es necesario inscribirse 

previamente en el enlace 
proporcionado. En el supuesto que 
existan más solicitudes que plazas, se 
realizará un sorteo para su asignación. 

NÚMERO MÁ XIMO DE A SISTENTES 
Número máximo de participantes: 50 

 

REQUISITOS PREVIOS PA RA  
PA RTICIPA R 

No son necesarios requisitos ni 
conocimientos previos. 


